Oak Opportunity™

hiomattomasta raakatimantista
saihkyvéaksi jalokiveksi - vilkossa

© Oak Ventures Oy 2008



Onko sinulla tuore litkeidea, jonka
haluaisit muuttaa rahaksi?

Tal tuoteaihio, joka pitaisi kithdyttaa
kasvuun ja kammeta maailmalle?



VENTURES :
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Teknologia

Tuotekehitys

Markkinointi
Rahoitus
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Myynti
Johtaminen
Logistiikka
Tuotteistaminen
Tuotanto



> VENTURES

Mista oikein on kyse?

Oak Opportunity™ on suurpaineprojekti, joka viikossa
Kiteyttaa ja kirkastaa liikeideasta liiketoimintakonseptin,
jonka avulla paamaaraton poukkoilu muunnetaan
suunnatuksi tekemiseksi etulinjassa.

Oak Opportunity™ sopii myds olemassaolevan
liiketoimintakonseptin kirkastamiseen, jolloin fokus on
kasvussa ja kasvun esteiden poistamisessa.



> VENTURES

Oak
Opportunity ™

syvapureutuu
liiketoimintasuun-
nitelman neljalle
ensimmaiselle
kerrokselle, kiteyttaa
likeidean ja muun-
taa sen liikkeeksi.

Toimintasuunnitelma

Finanssit
Tiimi

Markkinointi ja myynti

e

Johdon tiivistelma (1 x A4)

Oak

Business Plan™
|

rakentaa tiekartan
menestykseen ja
laskee talousluvut.



> VENTURES

Litketoimintakonsepti

Mahdollisuus

Oak

Erottautuminen Ratkaisu

Opportunity™

Liiketoiminta-
malli

koostuu neljasta eri osasta.



asiakas, asiakastarve, trendit, asiakashyoty, kiireellisyys,
markkina (koko, kasvu, ajoitus), kilpailutilanne

> VENTURES

Mahdollisuus

« Kuka on asiakas? Mika on asiakkaan ongelma?
« Mista mahdollisuus on ilmaantunut?

» Tarjoaako tuotteesi asiakkaalle jonkunmoisen lisdarvon, vai
mullistaako se hanen liiketoimintansa?

* Onko asiakkaalla varaa odottaa ostopaatosta vuosia?

« Kuinka suuri on kohdemarkkinan koko ja kasvaako se rajusti?
Koska on oikea aika menna markkinoille?

* Onko kilpailutilanne jo liilan verinen? Loytyyko markkinoilta
dominantti toimija?



ratkaisukuvaus, arvolupaus, asiakashyodyt

> VENTURES

Ratkaisu

« Mistd komponenteista ratkaisusi koostuu? Milta se
nayttaa asiakkaan silmin kuvattuna?

 Minka arvolupauksen annat asiakkaillesi?
o Mita hyotyja toimitat asiakkaalle?

 Miten varmistat, etta kaikki hankkeesi kannalta
keskeiset toimijat puhaltavat yhteen hiilleen?



ansaintalogiikka, arvoverkko, ydinosaaminen, bisnesinfra
> VENTURES

Litketoimintamalli

* Miten teet rahaa? Mista asiakas maksaa? Kuinka paljon han
maksaa?

« Minkalaisia kumppaneita tarvitset, jotta saat kokonaistuotteen
toimitettua asiakkaalle?

* Miké on ydinosaamista ja siksi kannattaa tehda itse, mika osa
tehtavasta tyosta taas voidaan ulkoistaa ja siten jattad muiden
hoidettavaksi?

» Mitd keskeisia toimintoja ja prosesseja tarvitset, jotta ajatukset
ja ideat muuttuvat kilpailukykyisiksi tuotteiksi?



asemointi, kilpailuetu, IPR, patentoitavuus

> VENTURES

Erottautuminen

Miksi asiakkaat ostaisivat juuri sinulta?

« Voisitko tehda asioita hieman toisella tavalla, joka
olisi asiakkaille mieluisampi ostopaatdksen kannalta
ja samalla kilpailijoille astetta vaikeampi monistaa?

« Miten asemointi voi ratkaisevasti auttaa sinua
erilaistamaan tuotteesi ja yrityksesi muista?

* Onko tuoteideasi tai siihen sisaltyva
teknologiakomponentti mahdollista patentoida?



> VENTURES

Hyodyt asiakkaalle

 Liiketoimintakonsepti muuntaa liikeidean fokusoiduksi
liikkeeksi

* Fokusoitu liikke siirtda sinut ja myyjasi kirjoituspoydan
aaresta etulinjaan tekemaan rahaa

 Liiketoimintakonseptin kiteytys on puuduttavaa
duunia, me hoidamme sen puolestasi



> VENTURES

Mita se tarkoittaa rahana?

o Kuinka kallista on kehittda miljoonalla eurolla tuote
asiakastarpeeseen, jota ei ole olemassa?

o Kuinka kallista on pitaa kallispalkkaisia myyjia ja
bisneskenhittajia sisatiloissa, kun ei ole
myyntikelpoista tuotetta?

o Kuinka turhauttavaa on omistajayrittajana kituuttaa
onnettomalla palkalla vuosikausia ihmetta odottaen?



> VENTURES

Projektin suorittaminen

e Projektin toimitusaika on yksi viikko
* Projekti sisaltad seuraavat tyovaiheet:
— etukateismateriaaliin tutustuminen
— 1. tyOpaja (aamupaiva 4h)
— ensimmainen luonnos asiakkaalle
— 2. tyOpaja (aamupaiva 2h)
— lilketoimintakonseptin viimeistely ja toimitus
asiakkaalle



VENTURES

Projektin tulokset

o Korkea ymmarrys missa
bisneksessa ollaan ja liike

» Liiketoimintakonsepti
— pituus: 10-15 sivua

— muoto: Microsoft
PowerPoint -asiakirja

Eroftautuminen

Liiketoimintamalli

Ratkaisu

Mahdollisuus



> VENTURES

Projektin hinta ja tilaaminen

— Projektin hinta on 8,750€ + alv 22%
— Jos haluat kaynnistaa projektin, ota yhteytta:

-

Mika Marjalaakso
040 7250 676
mika@oakventures.fi
skype: mikamarjalaakso
\_ http://www.oakventures.fi/
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